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RESUMEN

Ingeniero Civil Industrial con mds de tres afos de experiencia en el drea comercial y ventas de maquinaria y
repuestos para el mercado industrial y minero, a cargo de equipos de trabajo. Mi objetivo es seguir creciendo
con nuevos desafios y oportunidades de desarrollo en un ambiente profesional que fomente el logro de
objetivos, poniendo en prdctica los conocimientos técnicos, habilidades blandas y trato con personas, y la
experiencia adquirida para ayudar a hacer mds eficiente los procesos.

Especialidades: proyectos, ventas, habilidades de negociacion, cierre de negocios, gerenciamiento de marca 'y
producto, abastecimiento, control de stock, distribucion, elaboracidon de procedimientos, sistematizacién de
procesos, liderazgo de equipos interdisciplinarios, habilidades de negociacién y deteccidén de oportunidades
comerciales. Dominio intermedio de inglés. Capacidad de liderazgo y trabajo en equipo. Flexibilidad y
adaptabilidad.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

RODAMENDEZ LTDA.

Empresa dedicada a la importacién, comercializacion y distribucion de elementos de transmision de potencia,
enfocado a la industria y mineria. Posee 13 sucursales entre Antofagasta y Puerto Montt y con ventas anuales de
US$ 20 MM aprox.

Jefe zonal lll y IV regiones Abril 2009-Mayo 2012
A cargo de la gestion comercial en la zona lll Y IV regiones, enfocado a la importacion, exportacién, venta y
distribucidn de maquinaria y repuestos para gran y mediana mineria e industria, ademds de servicios
profesionales en el drea, otorgando valor agregado necesario, en un mercado altamente competitivo.
Elaboracién y puesta en marcha, de planes estratégicos de venta y el lograr el cumplimiento de éstos en
conjunto con el equipo de ejecutivos y ventas técnicas, de mi responsabilidad.

Logros:

Aumento en mds del 120% en ventas.

Se lograron importantes contratos de suministro con clientes considerados grandes cuentas (Compania minera
del Pacifico, ENAMI, etc.) lo que permite el asegurar ventas constantes y la fidelizacion de clientes, a partir de la
entrega de un servicio de post-venta, minimo o ausente en la administracién anterior, siendo la segunda zona,
luego de | y Il regibn con mayor crecimiento y nivel de ventas, estado que ostentaban otras dos zonas,
inmediatamente anterior al ano de mi inicio de labores en el cargo.

NACHI-FUJICOSHI CORP.

El Grupo Nachi- Fujikoshi Corp. Es el mayor fabricante de herramientas de corte y uno de los cuatro
fabricantes de rodamientos en Japdn. Su amplic gama de productos se extiende ademds, a equipos
hidrdulicos, mdquinas herramientas, robots industriales, hornos, aceros especiales sistemas de control de
contaminantes, etfc.

Fundada en 1928 en Japdn, cuenta ya con mds de 75 anos dedicados a la fabricacién de rodamientos y
herramientas, tiempo durante el cual ha desarrollado tecnologia de alto nivel que le permite suministrar
productos de alta calidad y alcanzar una importante participaciéon en el mercado mundial.

Representante comercial para Chile Abril 2009-Mayo 2011
Encargado de estudiar el mercado chileno, y generar informes peridédicos a Japodn, identificando oportunidades
de negocio para la introduccion de las lineas de productos de la marca.

Generar, a partir de la presentacién de la marca y sus productos, las metas de ventas definidas por NACHI, a
nivel nacional.

Logros:

Se logran los objetivos definidos en confrato (fijo, 2 anos) a partir de las importaciones (y ventas en Chile),
considerandose un éxito en su primera etapa.

Logré un oportuno abastecimiento de importaciones, disminuyendo los faltantes de producto para cada
campana.

Se gestionan y realizan diversas visitas y seminarios técnicos, junto a ingenieros japoneses, para los clientes en
Chile.
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FOREX CHILE

Empresa pionera en Chile en ofrecer una plataforma para realizar inversiones en divisas y cobertura cambiaria.
Basa su estrategia de crecimiento en que los mercados financieros en Latinoamérica tienen un gran potencial de
desarrollo. En base a esto, con la inclusidn de nuevas tecnologias y productos de inversion, pretende contribuir all
desarrollo de los mercados financieros en Chile y Latinoamérica para convertirnos en lideres de la industria del
Trading e Inversiones.

Agente comercial Agosto 2008-Diciembre 2008
Asesoria en inversiones en términos de andlisis de mercado y andlisis técnico, el objetivo es fidelizar y rentabilizar
la cartera de clientes,

Apoyarlos en todos los aspectos administrativos de la plataforma, rescates, depdsitos, etc. y operativos de la
misma.

Capacitar y educar a los clientes para lo cual me apoyo realizando talleres estratégicos de Inversion para
clientes, enfre oftros.

Logros:

Cumplimiento de metas comerciales.

EDUCACION

UNIVERSIDAD DEL DESARROLLO

Ingeniero Civil Industrial (titulado) 2001-2008
UNIVERSIDAD CATOLICA SSMA. CONCEPCION 1999-2000
Estudios carrera Medicina (2 anos)

COLEGIO CONCEPCION 1992 -1997
Ensenanza bdsica y media

COLEGIO SALESIANO 1985-1991

Ensefianza bdsica

CONOCIMIENTOS INFORMATICOS

Microsoft Office, nivel avanzado. (Word, Excel, PowerPoint).
Microsoft Office, nivel infermedio (Access, Project, POM).
ARENA (simulacién), Eviews (modelos predictivos), nivel usuario.
SalesForce (CRM), nivel usuario.

Pia Random (CRM), nivel avanzado

OTROS

Seminario Ingenieria Mecdnica, aplicaciones mineria e industria. Martin S. & Gears, Ciudad de Mexico, Mayo
2010

Taller ventas y marketing, Nachi-Fujicoshi Corp., Miami, Noviembre 2009

Curso | y Il de andilisis técnico de mercados bursdtiles y de divisas. Cobertura cambiaria. ForexChile, Octubre y
Diciembre 2008.

Taller de coaching y frabajo en equipo, Universidad del Desarrollo, Noviembre, 2006

Desarrollo de Habilidades Interpersonales y Comunicaciones para la gestion, Porter Group, Febrero, 2005

PERSONAL
Nacionalidad : Chilena

F. Nacimiento :29 de Noviembre de 1979
C. Identidad :13.725.666-5

Estado Civil : Soltero, sin hijos
Idiomas : Dominio del espanol a nivel avanzado/ Dominio del inglés a nivel intermedio (770 pts. TOEIC)
Deportes : Surf, tenis, futbol,

Hobbies : MUsica, lectura, vigjes.



